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J'écris cet article dans la section « Hors-sujet » puisqu'il n'y a pas de section «Charité» ou «Brocante». Certains diront que ceci aurait du être classé dans « Spam ». 

A vous de juger...



Bon je me présente, Thomas, celui qui eu une idée lumineuse et drôle au début puis beaucoup moins sur la fin, c.a.d :



« Ouvrir une boutique de T-shirts G3EK »



Oui! J'étais plein de motivation il y a maintenant 1an et ... 8 mois déja !!



Vous vous demandez pourquoi j'écris cet article ? Pour deux raisons, la première, raconter mon expérience dans le domaine de l'e-commerce et enfin pour que mes 31 derniers T-shirts trouvent un propriétaire. Ca ferait tellement plaisir a leur «papa» qu'ils soient portés ;) Ca m'evitera également de les mettre dans mon sac de frappe ;)



Tout d'abord je vais vous conter mon histoire. Puis pour ceux que ca interesse vous trouverez mes coordonnées à la fin du billet.



Once open a time [..] a real story.... non on va le faire normal ;)



Un jour, j'avais dans l'idée que j'aimerais bien des T-shirts Thinkgeek © mais que c'était trop cher pour mon porte-monnaie d'étudiant. Un an plus tard, un premier job et quelques salaires parisiens en poche. Je décida de faire un "Thinkgeek©" France. 

Au bout de 6 mois de création d'entreprise, une boutique était en ligne et une société créée.



Mais, lorsque j'ouvris la boutique, j'avais dans l'idée que la communication se ferait par le bouche à oreille. Or au bout de 4 mois, je me disais que ca n'avait pas l'air de fonctionner! Mais comment faire ?! 

J'étais un peu perdu car il est vrai je n'y avais pas réfléchi. Je me basais sur l'engouement de nous tous (geek) pour avoir un thinkgeek local relayé par le bouche à oreille. Et non! En plus de celà, la «malche» était un peu avec moi puisque LaFraise© a ouvert 1 ou 2 mois avant moi (lorsque j'ai découvert la boutique de Patrice, j'étais deg'!, il y avait personne en France avant et maintenant d'un coup on est 2!). Mais bon c'est la vie (attention cette maxime va ressortir souvent :) Bref, je n'arrivais pas a communiquer à l'instar de LaFraise qui est un très bon "communicant".



Voilà la lecçon qu'il faut en tirer:

Il est très important de mettre en place une politique de communication... Mais voilà, la comm' c'est pas ton truc. Tu préfères faire un site ergonomique et joli, peaufiner les logos de tes futurs et différents T-shirts, chercher un sérigraphieur de qualité à prix réduit, et imaginer un avenir fleurissant, etc! 

*Bam* le rateau!.



Comme, je l'ai dit plus haut, je ne savais pas comment communiquer. C'est d'autant plus dur de communiquer auprès d'une population d'informaticiens passionnés. Communauté se sentant très vite opprimé par une allusion de publicité dans un forum ou autres (j'en fait parti)...  Donc j'ai fait ce que j'ai pu, dans les limites de bon petit budget. C'est à dire sponsor d'un jour de linuxfr suite a la perte des données du serveur linuxfr et de dotnode. Ce fut plus ou moins bien vu par la communauté, évidemment il y a des toujours des mécontents mais bon on ne peut pas faire plaisir à tout le monde...



Cependant, malgré cela, mon stock de T-shirts ne baissait pas assez vite pour que j'ai les moyens de faire d'autres... Bref le cercle vicieux.



Donc, je le répète. Note pour l'avenir et les futurs entrepreneurs : Concentrez vous uniquement sur la COM. et si vous n'êtes pas prêt a le faire, laissez tomber...i



En tout pour ma personne, je pense que je n'ai pas l'âme commercante et ce n'était pas mon souhait, je voulais juste que &THEN fasse des heureux, que j'ai un t-shirt de chaque (nouvelle) série gratuitement et que peut-etre ca me payerait un nouveau PC... mais non loin de là!



A coté de ca, il y a les dépenses pour créer, maintenir et même fermer une SARL.



** Cout ouverture :

- 60E de chambre de commerce (paris)

- 80E pour une annonce legale dans « L'auvergnat de Paris » (journal d'annonce légal le soi-disant moins cher de Paris! 80E pour 10lignes, cte abus!)

- ouverture d'un compte bancaire : gratuit (au bout de 16 banques visitées!!)

- CB quasi obligatoire : 45 / an (j'aurais pu m'en passer, mais l'euphorie de l'instant ma poussé a dire "oui")

- Boite de domiciliation : 20E/mois + 16 si redirection de courrier. (utile car je savais que j'allais déménager un jour)



**Cout de fonctionnement:

- 120E de banque pour la gestion du compte (ce vol!)

- 50E d'hébergement

- 3% de prelevé par la banque sur chaque vente (CB).

- 53E de taxe professionel

- la TVA à rendre à l'état. 

- 0E d'urssaf car y avait aucun employé (je me suis payé avec 8 t-shirts, 1 de chaque modèle et une powerball :)



** Cout de fermeture

- 1500E d'expert comptable

- 200 ou 300E de paperasse administrative ! ( en cours )

- 0E d'impot sur les sociétés vu que le CA est largement inférieur a 76000E



Bref, avoir une boite (SARL/EURL) en France ca coute trois fois trop cher si l'on vend des petits produits !!! On comprend pourquoi 75% des sociétés en france sont des sociétés unipersonelles (genre le régime de la sociéte implique que l'argent de la société c'est ton argent. Ainsi bénéfices s'il y a sont a payés sur tes impots persos, et si tu as des dettes d'argent, y a l'huissier qui vient chercher ta TV...). 

J'avais décidé de prendre SARL car je trouvais que ca faisait plus "pro", je m'en mords encore les doigts mais bon... c'est la vie.



Pour terminer, cette histoire m'aura couté du temps et de l'argent _MAIS_ j'en garderai tout de même un bon souvenir puisque :

- j'ai vécu (seul) une formidable aventure qui était de monter une boite de A-Z avec tout le parcours du combattant à effectuer (10millions de paperasses, 16 banques visités avant qu'une soit d'accord pour ouvrir un compte, je ne leur demandais _pas_ d'argent !!! Juste ouvrir un compte!).

- le plaisir de s'etre fait ses propres t-shirts en série

- et SURTOUT le plaisir d'avoir rendu des gens heureux, de recevoir des mails d'encouragement et/ou de félicitations.



Voila voila pour mon histoire en accelerée. Si vous avez des questions, vous pouvez me les poser sous forme de commentaires (que je tacherais de regarder) ou par mail a tom at then point fr.



Sur ce a + et j'espère que je ne vous ai pas fait pleurer ce n'est pas le but :) *musique de la petite maison dans la prairie *



Je reviens à la charge... si jamais quelqu'un souhaite un t-shirt collector, faites vous plaisir, il y en reste encore 31. Cela m'aidera à payer l'expert comptable. http://and.then.fr



Etat du stock à l'heure actuelle:

MITM : 1 seul taille L et 15 en taille XL.

TOOBUSY : 4 taille L et 4 en taille XL.

APTGET : 3 taille XL uniquement.



Voila, bravo tu as lu jusqu'à la fin.



A+

Tom
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