

Journal [Free mobile] L'argumentaire en béton d'Orange


Posté par Zarmakuizz (site web personnel) le 03 février 2012 à 13:50.

Étiquettes :

	free

	mobile

	orange

	commercial

	mensonge

	freemobile











[image: ]



Nales, Naux,


L'heure est grave ! Free mobile casse les prix avec ses offres, et déchaîne les foules. Face à tous ces clients en fuite, Orange se doit de proposer des prix plus attractifs, des exclusivités top-moumoutes, des avantages imbattables !


… Ou tout simplement faire dire de la merde à ses commerciaux comme d'hab ? 


On y apprend notamment que : 


	Free propose deux offres simples alors qu'il en existe plus de 1000 sur le marché, tandis qu'Orange continue de simplifier ses offres et est passé récemment de 47 forfaits Origami à 15 ! Sans préciser qu'il n'y a pas que les papiers pliés chez Orange.


	La relation avec Free passe par Internet, tandis qu'avec Orange, on peut aussi contacter la hotline ou parler en boutique. En précisant bien que les commerciaux en boutique, si on leur demande plus d'informations sur les offres Orange, il doit rediriger le client vers la chaudline marocaine ou sur le site d'Orange.


	La force principale d'Orange est sa proximité grâce aux femmes et aux hommes d'Orange. Une phrase pleine de sens et de réflexion sur la métaphysique.



Et tant d'autres.


Bon dredi !


Ce journal est sous double licence WTFPL[1] et LPRAB[2].

[1]Conditions de la licence WTFPL

[2]Conditions de la licence LPRAB
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