

Journal Financement du libre


Posté par Foutaises le 29 janvier 2016 à 15:26.
Licence CC By‑SA.

Étiquettes :
aucune









[image: ]



Et si, pour financer le libre, nous utilisions les systèmes d'affiliation des différents vendeurs en ligne ?


Je pense par exemple au programme Partenaires d'Amazon, où le principe est tout bête : il suffit de passer par un lien contenant une ID (du compte de la personne qui va recevoir les commissions), et le compte perçoit de 1% à 12% du montant des ventes en commissions. Je crois même qu'on peut juste directement préciser une ID lors de l'achat.


Multipliées par le nombre d'entre nous qui faisons des achats, ces petites sommes engrangées sans rien faire, sans que cela ne nous coûte rien de plus, pourraient vite devenir importantes.


Chaque projet libre pourrait donc proposer, comme le fait LinusTechTips, des liens « affiliés » vers les différents vendeurs, ou on pourrait carrément envisager la création d'un site Web dédié, géré par une association loi 1901, et que cette dernière redistribue ensuite les gains aux acteurs du libre, probablement en laissant ses adhérents ou la communauté du libre décider des destinataires ou des projets financés à chaque redistribution.


Mais probablement que quelque chose du genre existe déjà, non ?
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