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Bon je viens d'avoir une grande conversation avec un collègue sur comment le libre permet de gagner de l'argent, pour une boite. Bah oui, faut bien manger. 



Il semble que le problème ne soit pas insoluble.

 

Les arguments en faveur du libre:



- pénétration rapide du marcher, qui permet ensuite de vendre du service (hot line, formation...). Apparemment ça été la stratégie de MySQL, qui semble plutôt payante.



- Libération du code qui ne concerne pas le métier de l'entreprise. Exemple la partie logiciel de gestion ou autre. Dans ce cas là on espère  aussi profiter des amélioration qu'apporteront les autres boites.



Vous avez d'autres arguments, exemple de libération de code réussis... ? 



Surtout, y a-t-il des situations pour lesquelles la libération du code est néfaste ? Par exemple, une boite à une super idée qui lui permet de vendre un soft tout bien. Si elle libère son code, elle doit se tourner vers d'autres activités satellites pour continuer à vivre puisque les gens ne vont plus lui payer d'argent pour la licence. Est-ce réellement faisable dans tous les cas ? 



Voilà j'aimerais bien avoir des réponses, avis, points de vues...  Et s'il vous plais ne sombrez pas dans les travers du type prechi precha :) 



Jul
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