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Introduction : l'achat d'un ultra-portable


Pour des raisons professionnelles, j'ai récemment eu à acheter un ultra-portable. Mes critères principaux étant l'autonomie et le poids de la bête (et un budget à moins de 700€), après lecture de différents articles, de comparatifs et recherche sur les sites de vente en ligne, deux modèles restaient en lice :


	le Toshiba Portégé R700-1EZ,

	le Lenovo Thinkpad x121e.



J'en profite au passage pour "plusser" le site de vente en ligne materiel.net qui a le très bon goût de proposer systématiquement un lien vers la fiche produit du constructeur.



Mon choix final s'est porté sur le Toshiba qui pour un poids équivalent propose un écran plus grand et un lecteur/graveur de DVD (mais un OS 32bit).


Vente liée, un packaging à la va-vite...


Le Portégé R700-1EZ est un ultra-portable comportant deux emplacements pour des barrettes mémoire. Il supporte jusqu'à 8Go de RAM. Mais le système d'exploitation associé est Windows 7 32bit supportant jusqu'à 4Go de RAM max ; en réalité environ 3Go de RAM seulement sont disponibles.


Après différents coups de fil aux vendeurs, il n'est pas possible de changer ce système (ou alors il faut acheter une nouvelle licence, ce qui est évidemment possible).


Ou une insatisfaction calculée ?


Le hic, dans cette histoire, c'est que bien qu'utilisateur convaincu de GNU/Linux depuis des années, je souhaitais utiliser un système d'exploitation Microsoft, pour différentes raisons, et notamment parce que le matériel est livré totalement fonctionnel, notamment en ce qui concerne la protection antichoc des disques durs et la gestion de la batterie via un mode "éco" qui règle tout seul les paramètres qui vont bien pour optimiser l'autonomie de l'ordinateur.


On dit souvent que la vente liée est néfaste parce qu'elle ne laisse pas le choix à l'utilisateur du système qu'il va utiliser. Sous-entendu (en tout cas pour moi) : on verrouille la concurrence. Le dilemme auquel j'ai du faire face est néanmoins encore plus vicieux : j'avais décidé d'utiliser un système Microsoft - et j'étais prêt à payer le prix proposé pour cela, mais la vente liée fait de moi un insatisfait parce qu'un produit inadapté m'est imposé, et que le produit adéquat existe dans la même gamme chez le même fournisseur.


Mon insatisfaction pourrait aisément être résolue de deux manières :


	ne pas acheter cet ordinateur,

	acheter une licence Windows 7 64bit supplémentaire.


Les mauvaises langues diront sans doute que je n'aurais pas dû acheter ce modèle... disons que j'ai fait le choix de la moindre insatisfaction ;)


Conclusion : vente liée, paradoxalement un pas de plus vers les logiciels libres.


Mon insatisfaction sera probablement résolue par le choix de la troisième voie (non évoquée ci-dessus car "pas si aisée que cela") : le double boot. La conclusion de ce journal est donc plutôt positive pour les logiciels libres puisque la vente liée m'aura re-poussé vers l'utilisation de systèmes libres :)
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