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Comment convaincre son patron de faire du logiciel libre ?



J'ai lu la GPL en anglais puis en francais et j'ai pas tout saisi !



Si l'entreprise doit s'effacer 'aux benefices' (bien maigres) de l'auteur et perdre tout controle du produit pour lequel elle paye ses salariés et qui plus est voit tous ces concurrents utiliser son produit gratos et offrir les memes services, comment fait-elle pour s'en sortir financierement?



Dans mon cas quels sont les arguments que je pourrais avancer à mon patron ?

Je developpe un automatisme industriel, que ma société vends principalement avec les machines qu'elle fournit et dans quelques rare cas seul. Pour ma prochaine version j'envisage une plus grande modularité dans celui ci. Cette automatisme serait composé de :

- un automate et son programme 

- un driver communication avec l'automate

- le gestionnaire de machines

- une interface graphique pour suivre le fonctionnement des machines

- un portail http pour la configuration et la gestion des données



est-ce que chaque élément peut avoir une licence différente (libre, non libre)?

c'est à dire: est-ce que le programme automate et son driver peuvent etre sous licence propriétaire et tout le reste en libre (GPL , ou autre). Comme ca si un concurrent veut se servir de mon projet et qu'il l'ameliore, j'en beneficierai aussi. De toute facon le programme automate est souvent à réécrire selon le type de materiel industriel que l'on utilise (PLC, capteurs, metrologie....).



existe-t-il une licence libre mais qui laisse le nom de la société comme 'auteur' ?



ai-je le droit d'utiliser apache pour le serveur HTTP ? et mysql pour seuveur de données ?



peut-on vendre un automatisme (puissance electrique + capteurs + automate (prg proprio) + un pc (LL) + assistance )?



comment convaincre mon patron ? :D
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