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Bonjour cher journal,



suite à la commande d'un client, je viens de développer une extension à un logiciel GPL. Ce développement a pris plus de temps que prévu, et ma société souhaiterait donc tirer profit de ce développement.



Une première solution pourrait consister à démarcher les clients potentiellement intéressés par le service rendu par cette extension. Malheureusement, il y a de trop grandes chances que le démarchage finisse par couter plus cher que ce qu'il pourra rapporter: les clients potientiels sont nombreux mais il n'est pas possible de vendre le service très cher et il va être très dur de faire changer de prestataire ceux qui ont déjà le logiciel.



Une seconde solution consisterait à entrer en contact avec les sociétés de service disposant d'un fichier clients disposant du logiciel non étendu afin de leur proposer de leur vendre notre extension (la différence est rapidement visible pour leur clients). Cela nous permettrait de rentabiliser le développement un peu plus rapidement, et permettrait de réduire considérablement le champ du démarchage.



Cette deuxième solution ne me semble pas en contradiction avec l'esprit du Logiciel Libre (les sources sont fournis lors de la vente, et ça reste du GPL puisque c'est du GPL à la base) mais j'aurais voulu avoir ton avis sur ce genre de pratique, journal chéri.
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